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वापसी की योजना

बदली हुई परिस्थितियोों में अपने व्यवसाय के तलए अवसिोों को िय किें
औि इन अवसिोों का पूिा लाभ उठाने के तलए एक योजना िैयाि किें ।
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लघु उद्योग का स्टॉक टेबल

• उत्पादन पूिी ििह से बोंद है

• पाोंच चुनौतियाों की वजह से

नकद का सोंकट है औि

व्यवसाय को चलाने की

तदक्किआ िही है

जह ां तक तक लघु अद्योग के के्षत्र

की ब त है, सरक री मदद कैश की

ददक्कत को कुछ हद तक तो दूर

कर सकती है लेदकन व्यवस य को

दोब र से शुरू करने , और घ टे

की भरप ई करने में न क फी है।

https://www.unido.org/stories/indias-manufacturing-reels-impact-covid-19
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सोंकट

•सोंकटक्या है?

• एक अस्थिि दौि या ऐसा दौि जब एक

भयोंकि बदलाव आने वाला हो

• सोंकट के दौि में काम पि इसका प्रभाव

कमकिने के मौके हैं, 

• घाटे को कम किें

• लोगोों पि इसके असि को कम किें

• व्यापाि के भतवष्यको सुितिि किें

• सोंगठन में बदलाव के तलए िैयाि िहें

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
https://www.instagram.com/unido_newsroom/
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आगे बढ़ने का ििीका

•समानाोंिि िणिीतनयोों के
जरिए व्यवसाय को दोबािा
से खडा किें
•जािी िखें

• ऐसी गतितवतियाों जो लगािाि
चलिी िहिी हैं

• इोंिजाि किें
• ऐसी व्यवसायीक गतितवतियोों का
तजनके जल्द शुरू होने की
सोंभावना हो

•कोतशश किें
• बदलिे हुए वािाविण के मुिातबक
नए उत्पाद या सेवाएों बनाने का

•कैसे किें आोंकलन?
• मौजूदा हालाि में क्या प्रभाव
पडेगा?

•क्या अच्छा हो सकिा है? 
क्या बुिा हो सकिा है?

• वास्ततवक लक्ष्य (रिकविी
टािगेट) क्या है?

• सोंकट की इस घडी में अपनी
िणनीतियोों को समय-समय
पि परिस्थिति के तहसाब से
बदलने की जरूिि है
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उत्पाद औि बाजाि

सोंसािन औि भोंडाि

स्टॉफ/मैनपावि

आतििक स्थिति

मौजूदा

प्रभाव

भतवष्यकी

परिस्थिि
(भािि में

कोतवड का

फैलाव औि

परिचालन पि

प्रतिबोंि)

समय सीमा के साि वापसी की

योजना

1. तबक्री

2. उत्पाद

3. स्टॉफ/मैनपावि

4. आपूतिि

5. आतििक स्थिति

वापसी की योजना

अपनी टीम के साि िालमेल बढ़ाएों िातक उनके अनुभव का फायदा तमल सके
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http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
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उत्पादऔि बाजाि

•आपकेव्यवसाय को दोबािा से खडा किने के तलए कौन से उत्पादऔिकौन
से बाजाि सबसेज्यादा अनुकूल हैं?

• उपभोक्ता के तलए तकिना फायदेमोंद

• आवश्यकिा, जरूिि, अतभलाषा, टालने योग्य

• व्यवसाय के तलए तकिना फायदेमोंद

• टनि ओवि, आतििक तवकास/फायदा

• उपभोक्ता की िमिा

• पेमेंट, व्यवसाय की सोंभावनाएों

आपक मुख्य उत्प द उपभोगत के दलए दकतन 

फ यदेमांद

व्य प र के दलए दकतन 

फ यदेमांद

उपभोगत की क्षमत 

पहले अब भतवष्य में टनि ओवि फायदा पेमेंट सोंभावनाएों
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http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
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सोंसािन औि भोंडाि

•क्याआपकाम शुरूकिने की
हालि में हैं?
• क्याआपके उपकिण सही ििीके से चल िहे
हैं?

• क्याकायिथिल सामातजक दूिी के साि काम
किने के तलए अनूकूल है?

• क्या अोंदिआने वाले लोगऔि सामान पि पूिी
तनगिानी है?

• साइट पि/फैक्टिी में क्या है?
• िॉ मटेरियल, आिूिा सामान, पूिा
सामान, सै्क्रप

• तकिना उत्पाद है

• उत्पाद की कीमि तकिनी है

• उत्पाद की हालिक्या है

• सोंसािन • भोंडाि

स इट/फैक्ट्र ी में क्य है? स इट पर

दकतन 

स म न है?

स म न की

कीमत क्य है?

स म न की ह लत

क्य है?

अांदर आने व ल स म न

अधूर बन स म न

पूर बन हुआ स म न

सै्क्रप

क ययस्थल/फै

क्ट्र ी

उपकरणोां की ह लत ठीक

है?

स म दजक दूरे के स थ

क म करने योग्य जगह

है?

लोगो ां और स म न पर

दनगर नी है?

मौजूदा

हालि

जरूिि मौजूदा

हालि

जरूिि मौजूदा

हालि

जरूिि

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
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स्टाफ/मैनपावि

•स्टॉफकी हालि कैसी है? 

• स्वास्थ्य कैसा है?

• कहाों है? 

• क्याआने की हालि में है?

• सबसेज्यादा तकसकी जरूिि है?

• आवश्यक

• जरूिी

• गैि जरूिी

स्ट फ की शे्रणी

(उत्प दन, 

तकनीकी, 

सेल्स, एडदमन

इत्य दी) 

लॉकड उन से पहले योजन 

कुल उपलब्ध आवश्य

किा

जरूिि गैि

जरूिी

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
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आतििक स्थिति

•कायिथिल पि खचि को
कैसे कम तकया जाए?

•खचि औिआमदनी में
समन्वय कैसे बैठाएों ?

लेनदाि

वो शख्स,  तजसे उत्पाद

या सेवा के बदले पैसे देने

हैं

देनदाि

वो शख्स जो उत्पाद या

सेवा के बदले में आपको पैसे देने वाला हो

लेनदािी

इससे सोंथिा को फायदा तमलिा

है

क्योोंतक पैसे चुकाने के तलए वक्त

तमल जािा है

देनदािी

इससे उपभोक्ता बढ़ाने में मदद

तमलिी है क्योोंतक उपभोगिा

आमिौि पि कैश के बजाय के्रतडट

पसोंद कििा है

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
https://www.instagram.com/unido_newsroom/
https://www.flickr.com/photos/unido
http://www.unido.org
https://www.linkedin.com


10www.b3cmsme.org 10

वापसी की योजना

•अपने आोंकलन को ही अपनी वापसी की योजना बनाएों

•काम शुरू किने के बाद भी समय-समय पि समीिा की जरूिि है

व पसी की रणनीदत( उत्प द, सांच लन, 

उपभोगत इत्य दी)
पुनर्प् यप्ति लक्ष्य दनध यररl समय में लक्ष्य

िेत्र प्रदशिन का मानक पह

ला

हफ्ता

दूसिा

हफ्ता

िीस

िा

हफ्ता

चौिा

हफ्ता

दूसिा

मही

ना

िीस

िा

मही

ना

चौिा

मही

ना

पाोंच

वाों

मही

ना

1. तबक्री

1. उत्पादन

1. आपूतिि

1. स्टाफ/मैनपाव

ि

1. आमदनी

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
https://www.youtube.com/user/UNIDObeta
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उपयोगी सलाह
उत्प द और ब ज र सांस धन और भांड र

 अपने उत्पाद को बेहिि बनाने की कोतशश किें िातक

उपभोगिा के तलए एक अच्छा अनुभव हो

 उपभोक्ताओों के साि सोंबोंिोों को बेहिि किें िातक आपकी

तबक्री पि बुिा प्रभाव ना पडे, बकाया पैसा आएऔि अनुबोंि

बेहिि हो

 अपने उन उत्पादोों पि ध्यान दें तजनसे ज्यादा लाभ होिा है, इससे

कों पनी की कुल तबक्री में सुिाि आएगा

 उन उत्पादोों को तफलहाल बनाना िोक सकिे हैं जो

उपभोगिाओों के बीच लोकतप्रयिा खोिे जा िहे हैं।

 अपने उपकिणोों के िखिखाव पि सबसे पहले ध्यान दें। उन उपकिणोों की

मिम्मि किवाएों जो काफी तदनोों से खिाब पडें हैं

 कायिथिल को ऐसी व्यवथिा किें तजससे सामातजक दूिी का पालन हो औि

लोग एक दूसिे से कम से कम सोंपकि में आएों

 कायिथिल पि आने वाले लोगऔि सामान पि सख्त तनगिानी िखें

 खिाब पडे सामान औि सै्क्रप को या िो दोबािा इसे्तमाल में लाने का

ििीका ढूोंढें या तफि उसका कोई दूसिा तवकल्प तनकालें

 काफी तदनोों से पडे उत्पादोों या उपकिणोों को बेच दें, हो सकिा है आपके

आसपास ही तकसी को उसकी जरूिि हो

 खिाब पडे समान के तलए कोई सुितिि तवकल्प सोचें

स्टॉफ/मैनप वर आदथयक प्तस्थदत

 अनुबोंतिि कमिचारियोों का ज्यादा से ज्यादा लाभ उठाएों , चाहे वो

तकसी भी भूतमका में होों

 आसपास के प्रतशिण सोंथिानोों से सोंपकि किें िातक अच्छी

प्रतिभा िकआसान पहुोंच बने

 वरिष्ठ या रिटायडि कमिचारियोों से अचे्छ सोंबोंि िखें िातक नए

लोगोों को तसखाने में आसानी हो।

 मानक सोंचालन प्रतक्रयाओों(एसओपी) को आसान भाषा में

तलखकि लगाएों

 अपनी आतििक स्थिति पि लगािाि नजि िखें- बही खािा लगािाि बिकिाि

िखें

 आने वाले खचों की समीिा किें , उसे िोडा कम किें औि दोबािा बनाएों

 भोंडाि को कम से कम किें औि अतिरिक्त उत्पाद जल्द से जल्द बेचें

 देनदािोों को जल्द से जल्दकजि चुकाने के तलए पे्ररिि किें

 लेनदािोों से अचे्छ सोंबोंि बनाकि िखें

 सिकाि द्वािा दी जा िही मदद औि योजनाओों पि लगािाि नजि बनाए

िखें

https://www.facebook.com/UNIDO.HQ
http://www.twitter.com/UNIDO
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याद िहे

अपनी िाकि

औि सोंभातवि

अवसिोों पि

ध्यान दें

सीखने की

िमिा बढ़ाएों

कुछ अलग

किने के तलए

अलग ििीका

अपनाएों

सिकि िहेंतनगिानी िखें

नुकसान को

कम से कम

किें

तनणिय लेने से

तनयोंत्रण न

खोए

व्यवसाय को पुनथिाितपि किने औि पुनजीतवि किने में सफलिा का मोंत्र
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वापसी की योजना

बदली हुई परिस्थितियोों में अपने व्यवसाय के तलए अवसिोों को िय किें औि इन
अवसिोों का पूिा लाभ उठाने के तलए एक योजना िैयाि किें ।
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